Проводить время в социальных сетях можно, не только пересматривая фотографии друзей, читая занимательные истории, играться в игры, а еще и зарабатывать. Если у Вас есть свой бизнес, и Вы задаетесь вопросами его развития, то с помощью соц. сетей Вы можете сделать его более популярным, вкладывая минимум средств и немного больше усилий. 
Преимуществами использование социальных сетей, как площадки для бизнеса просто огромные:
- Оперативный поступление информации от руководства к сотрудникам, обмен опытом коллегами между собой. Имеется ввиду сеть, использующаяся только для общения внутри компании. Подходить для фирм с большим количеством удаленных сотрудников или с множествами офисов в разных городах и даже странах.
- Популяризация бренда. Для этого создаются страницы и группы в популярных для определенного региона соц. сетях (Вконтакте, Фейсбук, Однокласники, Инстаграм). Тут сразу отсеиваются незаинтересованные лица. Например, если Ваша фирма производить или продает средства женской личной гигиены, то Вы можете поставить фильтры по полу и возрасту. Приглашать в друзья только девушек. Вы будете точно уверены, что предлагаете тот товар, который интересен и необходим покупателю
- Онлайн консультации. Прямое общение с клиентом – то чего не хватает многим бизнесменам. Знать потребности покупателей – половина успеха. Для этого можно создавать опросы, как с подготовленными вариантами ответов, так и с возможностью клиента комментировать и  высказывать свою точку зрения. 
- Тут же увидеть отзывы о Вашей работе и продукции. Мгновенно узнать мнение покупателей, исправить недочеты и в дальнейшем работать в определенном русле. 
- Возможность мгновенно уведомлять клиентов о появление новинок Вашего товара. 
- В социальных сетях реклама намного дешевле, чем на телевидение или радио. Проведя конкурс с призами в одной или в нескольких социальных сетях одновременно, во-первых, сможете привлечь больше клиентов, во-вторых, отправите победителю приз (желательно один из ваших товаров) и если ему понравится, то в дальнейшем обретете покупателя. Третьим плюсом является экономия средств компании, а это огромный плюс для развития бизнеса. 
- Получение советов от простых людей, таким способом совершенствуют свой товар и услуги крупные мировые компании.
Сейчас это недорогой, простой и удобный способ продвижения и популяризации определенных товаров и услуг. 
